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o B, EMPRESARIO EN BOLSA

SOBREVIVEN 11 DE CADA 100 NEGOCIOS NUEVOS EN MEXICO
Sin afan de desanimar un espiritu emprendedor, esta nota reflexiona una vez mas sobre las bondades de entender y participar
en el mercado accionario de la manera correcta: jActuando como verdadero duefio de negocio! En dias recientes, el
Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI) present6 los resultados del estudio “La esperanza de vida de los
negocios en México”, que abarca de 1989 al afio 2004 y aseguré que por cada 100 negocios que nacen en el pais, solo 11
logran sobrevivir a los 20 afios, siendo las pequefias empresas las que tienen un mayor indice de mortandad, principalmente
antes de haber cumplido los primeros cinco afios de operacion (ver detalle de estudio al interior).

EN BOLSA: RENTABILIDAD NETA'Y OPERATIVA DE EMPRESAS DEL 13.0% Y 41.0%

Con las actuales tasas de interés de ahorro (2.8% y estimadas a cierre de afio en 3.5%) no cabe duda que optar por una
actividad empresarial resulta una buena opcién. No obstante, distintos estudios demuestran que la ausencia de un buen Plan
de Negocios (andlisis de competencia, mercadotecnia, estudios de calidad, andlisis financiero, capacidad de deuda, etc.) entre
otros errores, se traducen en un mal resultado. La inversion en Bolsa, lejos de ser una “apuesta” o un “juego” ofrece la
posibilidad de ser duefio proporcional (sacio — accionista) de un grupo de empresas exitosas. Si bien, ninguna compafiia esta
exenta de sufrir en el descenso de un ciclo econémico, las empresas en Bolsa han demostrado capacidades de permanencia
y rentabilidad superior al promedio. La tabla y gréafica siguiente recuerda los niveles de rentabilidad promedio de las empresas
que han formado parte del indice de Precios y Cotizaciones en los Ultimos afios vs. el Cete... ¢ Quiere ser empresario?
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MAS DETALLES DEL ESTUDIO

LA ESPERANZA DE VIDA DE LOS NEGOCIOS EN MEXICO

“Por cada 100 negocios que nacen en el pais, solo 11 logran sobrevivir a los 20 afios, siendo las pequefias empresas las que tienen un mayor indice de mortandad,
principalmente antes de haber cumplido los primeros cinco afios de operacion. Asi lo aseguro el presidente del Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI),
Eduardo Sojo, durante la presentacion de los resultados del estudio “La esperanza de vida de los negocios en México”, que abarca de 1989 al afio 2004.”

PUNTO DE INFLEXION EN EL ANO CINCO

Dijo que algo que analistas intuian, pero que no se tenia comprobado, es que “cinco afios es el punto de inflexién en general para los negocios en nuestro pais. Si
llegas a cinco afios, ya tu posibilidad de supervivencia aumenta significativamente” y después de ese periodo la tasa de mortalidad es minima.

El periodo de estudio abarcd cinco censos econdémicos y el analisis de 14 millones de cuestionarios, de tal forma que se formaron 16 generaciones para estudiar lo
gue paso desde 1989 a 1998, lo cual fortalece la investigacion.

La presentacién de resultados estuvo a cargo del director general de Estadisticas Econémicas del organismo, Arturo Blancas, quien revel6 que para los primeros
cinco afios 70% de los negocios muere y a los 20 afios s6lo sobrevive 11 por ciento.

En tanto que la esperanza de vida para los negocios es de 7.7 afios, independientemente de su tamafio, aunque al permanecer por mas tiempo la esperanza se
incrementa de tal forma que cuando alcanzan 20 afios, se prevé sobrevivir otros 20 o 21.

Y es que de cada 100 negocios que nacen en México, 64% sobrevive; mientras que a los cinco afios ya cerré 70% y llegan a la edad de 20 afios tan sélo 11.

Por sector de actividad, informd, manufactura tiene una mayor esperanza de vida que el comercio y los servicios.

De esta forma, 15 de cada 100 negocios del sector manufacturero llegan a cumplir 20 afios; asi como 12 empresas de servicios, en tanto que el resto cierra durante
el camino.

SECTOR MANUFACTURA EL MAS “SEGURO”

También se analiz6 la volatilidad de los negocios y practicamente en todas las edades la esperanza de vida de los mas grandes es mayor; las que tienen de cero a
dos empleados tienen una esperanza de 6.9 afios, pero tras cumplir cinco afios crece de manera importante.

Asi, advirti6 que para el sector manufacturero casi siete de cada 10 negocios llegan con vida al cumplir el primer afio y para los sectores de comercio y servicios
privados no financieros el indicador se reduce a 60 por ciento.

MALA PLANEACION Y CONOCIMIENTO DE MERCADO

En conferencia de prensa, el presidente del INEGI advirtié6 que una de las principales causas de mortandad de los negocios es la capacidad empresarial, es decir,
gue se detecto falta de rentabilidad debido a una mala planeacién y conocimiento del mercado.

“Es muy dificil identificar cual es la causa exacta”, pero adelantd que se prepara un estudio longitudinal con un millén 600,000 empresas presentes en 2009, y que
desaparecieron en 2014, para ver cuales eran sus caracteristicas, si tenian acceso al financiamiento, si usaban tecnologias y de qué tipo eran.

Ello, a fin de dar informacién “para que los hacedores de politica publicas tengan mas elementos para incrementar la esperanza de vida de los negocios en México”.
Al respecto, manifestdé que dentro del sector comercio, uno de los de mayor mortandad, el porcentaje de crecimiento de las tiendas de autoservicio y
departamentales en 2009 fue de 10.4 y para 2014 represent6 11.9, en tanto que en el comercio al por menor represent6 31.4% y ahora es de 27.8 por ciento.

Antes de dar a conocer estos resultados, el presidente del INEGI informé que a partir de hoy es posible consultar en dispositivos moviles la pagina del organismo, la
sala de prensay aplicaciones como "México en Cifras" y “Brujula INEG/’”.
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REVELACION DE INFORMACION DE REPORTES DE ANALISIS DE CASA DE BOLSA VE POR MAS, S.A. DE C.V., GRUPO FINANCIERO VE POR MAS,
destinado a los clientes de CONFORME AL ARTICULO 50 DE LAS Disposiciones de caracter general aplicables a las casas de bolsa e instituciones de crédito en
materia de servicios de inversion (las “Disposiciones”).

Carlos Ponce Bustos, Rodrigo Heredia Matarazzo, Laura Alejandra Rivas Sanchez, Marco Medina Zaragoza, José Maria Flores Barrera, Ruben Lépez Romero,
Paulina Nufiez Gémez, Juan José Reséndiz Téllez, Juan Antonio Mendiola Carmona, José Isaac Velasco, Dolores Maria Ramon Correa y Daniel Sanchez Uran?a,
Analistas responsables de la elaboracién de este Reporte estan disponibles en, el cual refleja exclusivamente el punto de vista de los
Analistas quienes Unicamente han recibido remuneraciones por parte de BX+ por los servicios prestados en beneficio de la clientela de BX+. La remuneracion
variable o extraordinaria que han percibido esta determinada en funcién de la rentabilidad de Grupo Financiero BX+ y el desempefio individual de cada Analista.

El presente documento fue preparado para (uso interno/uso personalizado) como parte de los servicios asesorados y de Analisis con los que se da seguimiento a
esta Emisora, bajo ningln motivo podra considerarse como una opinion objetiva sobre la Emisora ni tampoco como una recomendacion generalizada, por lo que su
reproduccién o reenvio a un tercero que no pueda acreditar su recepcion directamente por parte de Casa de Bolsa Ve Por Mas, S.A. de C.V. libera a ésta de
cualquier responsabilidad derivada de su utilizacion para toma de decisiones de inversion.

Las Empresas de Grupo Financiero Ve por Mas no mantienen inversiones arriba del 1% del valor de su portafolio de inversion al cierre de los Gltimos tres meses, en
instrumentos objeto de las recomendaciones. Los analistas que cubren las emisoras recomendadas es posible que mantengan en su portafolio de inversion, la
emisora recomendada. Conservando la posicion un plazo de por lo menos 3 meses. Ninglin Consejero, Director General o Directivo de las Empresas de Grupo
Financiero, fungen con algin cargo en las emisoras que son objeto de las recomendaciones.

Casa de Bolsa Ve por Mas, S.A. de C.V. y Banco ve por Mas, S.A., Institucion de Banca Mdltiple, brindan servicios de inversién asesorados y no asesorados a sus
clientes personas fisicas y corporativos en México y en el extranjero. Es posible que a través de su &area de Finanzas Corporativas, Cuentas Especiales,
Administracién de Portafolios u otras le preste o en el futuro le llegue a prestar algun servicio a las sociedades Emisoras que sean objeto de nuestros reportes. En
estos supuestos las entidades que conforman Grupo Financiero Ve Por Mas reciben contraprestaciones por parte de dichas sociedades por sus servicios antes
referidos. La informacion contenida en el presente reporte ha sido obtenida de fuentes que consideramos fidedignas, aun en el caso de estimaciones, pero no es
posible realizar manifestacién alguna sobre su precision o integridad. La informacion y en su caso las estimaciones formuladas, son vigentes a la fecha de su
emision, estan sujetas a modificaciones que en su caso y en cumplimiento a la normatividad vigente sefialaran su antecedente inmediato que implique un cambio.
Las entidades que conforman Grupo Financiero Ve por Mas, no se comprometen, salvo lo dispuesto en las “Disposiciones” en términos de serializar los reportes, a
realizar compulsas o versiones actualizadas respecto del contenido de este documento.

Toda vez que este documento se formula como una recomendacion generalizada o personalizada para los destinatarios especificamente sefialados en el documento,
no podra ser reproducido, citado, divulgado, utilizado, ni reproducido parcial o totalmente ain con fines académicos o de medios de comunicacion, sin previa
autorizacion escrita por parte de alguna entidad de las que conforman Grupo Financiero Ve por Mas.

Categorias y Criterios de Opinion

CATEGORIA CARACTERISTICAS CONDICION EN DIFERENCIA VS.
CRITERIO ESTRATEGIA RENDIMIENTO IPyC
FAVORITA Emisora que cumple nuestros dos requisitos basicos: 1) Ser una empresa extraordinaria; 2) Una valuacién atractiva. Los 6 elementos que Forma parte de

analizamos para identificar una empresa extraordinaria son: Crecimiento, Rentabilidad, Sector, Estructura Financiera, Politica de Dividendos, y | nuestro portafolio de Mayor a 5.00 pp
Administracion. Una valuacion atractiva sucede cuando rendimiento potencial del Precio Objetivo es superior al estimado para el IPyC. estrategia
iATENC|C)N! Emisora que esta muy cerca de cumplir nuestros dos requisitos basicos: 1) Ser una empresa extraordinaria; 2) Una valuacion atractiva. Puede o no formar

Los 6 elementos que analizamos para identificar una empresa extraordinaria son: Crecimiento, Rentabilidad, Sector, Estructura Financiera, parte de nuestro En un rango igual 0 menor a
Politica de Dividendos, y Administracion. Una valuacion atractiva sucede cuando rendimiento potencial del Precio Objetivo es superior al portafolio de 5.00 pp
estimado para el IPyC. estrategia

NO POR Emisora que por ahora No cumple nuestros dos requisitos basicos: 1) Ser una empresa extraordinaria; 2) Una valuacion atractiva. Los 6 No forma parte de

AHORA elementos que analizamos para identificar una empresa extraordinaria son: Crecimiento, Rentabilidad, Sector, Estructura Financiera, | nuestro portafolio de Menor a 5.00 pp
Politica de Dividendos, y Administracién. Una valuacion atractiva sucede cuando rendimiento potencial del Precio Objetivo es estrategia
superior al estimado para el IPyC.
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Directorio

Alejandro Finkler Kudler Director General / Casa de Bolsa 55 56251500 x 1523 afinkler@vepormas.com.mx
Carlos Ponce Bustos Director General de Andlisis y Estrategia 55 56251537 x 1537 cponce@vepormas.com.mx
Fernando Paulo Pérez Saldivar Director General de Mercados y Tesoreria 55 56251517 x 1517 fperez@vepormas.com.mx
Juan Mariano Cerezo Ruiz Director de Mercados 55 56251609 x 1609 jcerezo@vepormas.com.mx
Manuel Antonio Ardines Pérez Director de Promocién Bursatil 55 56251500 x 9109 mardines@vepormas.com.mx
Ingrid Monserrat Calderén Alvarez Asistente Direccion de Andlisis y Estrategia 55 56251541 x 1541 icalderon@vepormas.com.mx
Laura Alejandra Rivas Sanchez Proyectos y Procesos Bursatiles 5556251514 x 1514 Irivas@vepormas.com.mx
Marco Medina Zaragoza Vivienda / Infraestructura / Fibras 55 56251500 x 1453 mmedinaz@vepormas.com.mx
Jose Maria Flores Barrera Alimentos / Bebidas / Consumo Discrecional 55 56251500 x 1451 jfloresb@vepormas.com.mx
Ruben Lépez Romero Analista Bursatil 55 56251500 x 1709 rlopezr@vepormas.com.mx
Paulina Nufiez Gémez Analista Bursatil 55 56251500 x 1530 pnhunezg@vepormas.com.mx
Juan Jose Reséndiz Téllez Anélisis Técnico 5556251511 x 1511 jresendiz@vepormas.com.mx
Juan Antonio Mendiola Carmona Analista Proyectos y Procesos Bursatiles y Mercado 55 56251508 x 1508 imendiola@vepormas.com.mx
Daniel Sanchez Uranga Editor Bursatil 55 56251529 x 1529 dsanchez@vepormas.com.mx
Dolores Maria Ramén Correa Analista Econémico / Internacional 55 56251500 x 1546 dramon@vepormas.com.mx

Monica Mercedes Suarez Director de Gestion Patrimonial 55 11021800 x 1964 mmsuarezh@vepormas.com.mx
Mario Alberto Sanchez Bravo Subdirector de Administracién de Portafolios 55 56251513 x 1513 masanchez@vepormas.com.mx
Ana Gabriela Ledesma Valdez Gestion de Portafolios 55 56251526 x 1526 gledesma@vepormas.com.mx
Ramén Hernandez Vargas Sociedades de Inversién 55 56251536 x 1536 rhernandez@vepormas.com.mx
Juan Carlos Fernandez Hernandez Sociedades de Inversion 55 56251545 x 1545 jfernandez@vepormas.com.mx
Heidi Reyes Velazquez Promocién de Activos 55 56251534 x 1534 hreyes@vepormas.com.mx
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