
 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

¿QUÉ ESTÁ PASANDO EN EL SECTOR ACERERO?  

Recientemente conocimos declaraciones de una de las principales 

empresas mexicanas del sector acerero, en las cuales se anunciaba 

recortes de producción, de empleados y de inversiones. Lo anterior 

derivado de bajos precios del acero que, conforme a dicha empresa, fue 

resultado de discriminación de precios por parte China (productor del 50.3% 

del total global). 

En respuesta a lo anterior, hace unas semanas la Secretaría de Economía 

publicó las Resoluciones en el Diario Oficial de la Federación (DOF) sobre 

una serie de investigaciones realizadas desde 2013, acerca de la supuesta 

discriminación de precios en el sector por parte de la segunda economía del 

mundo (China) y otros países europeos. Las investigaciones concluyeron 

la existencia de competencia desleal en dos productos: acero laminado 

en caliente y lámina rolada en frío. En el mercado del primero, se 

impusieron cuotas compensatorias temporales originarias de Francia, 

Alemania y China (promedio: 13.27%, 30.76% y 75.56% respectivamente). 

En el caso del segundo producto, las cuotas compensatorias definitivas 

para empresas originarias de China son, en promedio, 83.83%. 

 

¿QUÉ ESPERAR? 

Las medidas del gobierno para beneficiar al sector acerero tendrán 

repercusiones en los sectores relacionados, particularmente el 

manufacturero, cuya importancia económica es de las más altas de 

Latinoamérica (17.0% del PIB vs. 13.3% en promedio). Las cuotas 

compensatorias encarecerán los insumos que contienen lámina rolada en 

frío y acero laminado en caliente, lo que derivará en mayores costos de 

producción para las empresas manufactureras que anteriormente podían 

conseguir precios más bajos en el mercado internacional. Esto se trasladará 

a los precios finales afectando a los consumidores y ocasionando una 

pérdida de competitividad de las exportaciones mexicanas (89.8% del total) 

por mayores precios de éstas. Particularmente, estimamos que un aumento 

en los precios de automóviles disminuirá la cantidad demandada de este 

tipo de bienes. Destacamos riesgos a la baja para la producción industrial y 

para la actividad económica de México, que se agudizarán en caso de 

ampliarse este tipo de medidas a más productos. 

 

 

ASÍ VA – Precio de Acero* Dólares por Tonelada  Métrica 

 
     Fuente: GFBX+ / World Steel Association./* Incluye acero y hierro. 

 
ASÍ VA – Cuotas Compensatorias 

  
      Fuente: GFBX+ / Secretaría de Economía. 

 
ASÍ VA – Relevancia Económica del Sector Manufacturero 

 
   Fuente: GFBX+ / Bloomberg. 
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COMERCIO DESLEAL EN EL SECTOR ACERERO 
Hace unas semanas, una de las principales empresas acereras mexicanas anunció recortes de personal, reducción de producción y suspensión de inversiones 
derivado de los bajos precios que han afectado el sector. De acuerdo a dicha empresa, esto fue ocasionado por discriminación de precios realizada 
principalmente por China, productor número uno de acero a nivel mundial (50.3%). El argumento utilizado por esta empresa, fue que China comercializó productos 
de acero con precios más bajos porque el consumo interno se debilitó aunado a la sobreoferta de acero, lo que le llevó a buscar consumidores en otros países.  
 

Es de destacar que esta tesis no es nueva ya que ha sido investigada por la Secretaría de Economía (SE) desde 2013 y en junio de este año fueron publicadas en el 
Diario Oficial de la Federación las Resoluciones (DOF) al respecto. Los puntos relevantes contenidos en las Resoluciones publicadas en el DOF se presentan a 
continuación:  
  

 el cumplimiento de las normas internacionales para la producción de productos de acero permite que los consumidores tengan certeza de que los productos 
contienen las mismas propiedades físicas y químicas que permiten la homogeneidad de éstos, sin importar su origen. De tal manera, que la decisión de 
compra se basa en el precio. 

 la menor demanda en el mercado chino, el cual se encuentra dentro de los principales países consumidores, aunado a la sobreoferta de acero mundial, ha 
ocasionado una caída importante en el precio de este metal. 

 los rollos de acero laminados en caliente son utilizados como insumo para diversas industrias manufactureras y constituyen la mayoría de la producción 
siderúrgica del mundo, en parte porque éste producto es utilizado como insumo para otros (lámina rolada en frío). 

 las empresas destinan parte de su producción de lámina rolada en frío para fabricar mercancías con valor agregado, las cuales se comercializan a empresas 
manufactureras. 
 

En dicho documento, la SE anunció la imposición de cuotas compensatorias provisionales equivalentes a los márgenes de discriminación de precios, determinados 
durante la etapa de investigación, para el producto de acero laminado en caliente originario de las diferentes empresas importadoras de Alemania, China y Francia 
(promedio: 30.76, 75.56% y 13.27%, respectivamente). Para este tipo de producto, continuará la investigación y es probable que se extiendan las investigaciones 
para otro tipo de productos de acero.  
 

Adicionalmente, la semana pasada la SE publicó la Resolución final de la investigación antidumping sobre las importaciones de lámina rolada en frío originarias de 
China. Determinó la existencia de comercio desleal por lo que se impusieron cuotas compensatorias definitivas a las importaciones de lámina rolada en frío, en 
promedio de 83.83% para las empresas chinas, y dio por terminada la investigación.  
 

ASÍ VA – Precio del Acero* (USD/MT) ASÍ VA – Cuotas Compensatorias 
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    Fuente: GFBX+ / Bloomberg./* Incluye acero y hierro.                           Fuente: GFBX+ / Secretaría de Economía. 
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IMPACTO NEGATIVO EN LA ECONOMÍA 
De los documentos publicados por la Secretaría de Economía (SE) se desprende que la única variable determinante para la decisión de compra de productos de 
acero es el precio. Por lo anterior, con las medidas impuestas por parte de la SE, los productos de acero no tendrán diferenciación alguna, por lo que a las empresas 
consumidoras adquirirán sus insumos con independencia del país de origen. Si antes adquirían los insumos más baratos para eficientar costos, ahora se eliminará la 
posibilidad de encontrar en el mercado internacional precios más bajos. Las cuotas compensatorias encarecerán los insumos que contienen lámina rolada en frío y 
acero laminado en caliente, lo que derivará en mayores costos de producción para las empresas que anteriormente podían conseguir precios más bajos. Por 
consiguiente, los mayores costos de fabricación se trasladarán a los consumidores que encontrarán precios más altos para los productos mexicanos, lo que 
repercutirá tanto en la demanda nacional como en la externa.  
 
Derivado de que la lámina rolada en caliente y el rollo de acero laminado en caliente se utilizan como insumo en los mercados que conforman el sector manufacturero 
de México, cerca del 30.0% de la manufactura será afectada con estas medidas; en particular el rubro de maquinaria y equipo (4.0%), transporte (19.8%), 
productos de computación y eléctricos (4.0%), entre otros. Trasladado al comercio mexicano, la mayor parte de las exportaciones tendrá afectaciones ya que el 
88.9% de éstas corresponden a manufacturas. 
 
El sector manufacturero tiene una relevancia económica en México, incluso es superior a otros países. Éste sector representa alrededor del 17.0% del Producto 
Interno Bruto (PIB), mientras que otros países latinoamericanos como Brasil, Chile y Argentina cuentan con menores participaciones (10.1%, 11.1% y 11.2%, 
respectivamente). Bajo una comparación con países emergentes, únicamente China se encuentra por arriba de la economía mexicana, en cuanto a relevancia de las 
manufacturas en el  PIB (30.2%).  
 

ASÍ VA – Participación Económica de las Manufacturas (%)  ASÍ VA – Interior de las Manufacturas 

  
     Fuente: GFBX+/ Bloomberg.     Fuente: GFBX+/ INEGI. 

 
Como se puede observar en la gráfica de arriba, cerca del 20.0% de las manufacturas corresponde al sector de transporte. En su interior, los automóviles presentan 
la mayor proporción con 52.0%. Adicionalmente, el 30.7% de las exportaciones mexicanas son automotrices, con un comportamiento al alza en los últimos años. De 
ahí la importancia de señalar el efecto en este sector.  
 
En primer lugar, es importante señalar, que un automóvil está compuesto en su mayoría por hierro y acero (55.6%) y como el acero es la aleación de hierro y carbono 
(éste último con menos del 2% en peso), un aumento en el costo de productos de acero afectará el costo de total de fabricación de un automóvil. 
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ASÍ VA – Sector de Transportes (composición) ASÍ VA – Composición de Vehículo Mediano (% de su peso) 

  
     Fuente: GFBX+/ INEGI. Fuente: GFBX+/ Bloomberg. 
 
Para conocer el efecto de las medidas impuestas por la SE en la demanda interna del sector automotriz, se estimó la elasticidad de la demanda que indica la 
sensibilidad de los consumidores ante cambios en precios. Con datos de ventas de automóviles domésticos proporcionados por la Asociación Mexicana de la 
Industria Automotriz (AMIA) y el índice de precios al consumidor en el sector automotriz, encontramos que la demanda es elástica. Esto es, variaciones en el precio 
de los automóviles afectan de manera importante las ventas de estos productos. En particular, la relación entre estas dos variables es negativa, por lo que un 
aumento en el precio repercutirá negativamente en la cantidad demandada de automóviles. Este sector cuenta con una importancia económica destacable 
contribuyendo con el 3.1% del total del PIB al 1T15. 
 

ASÍ VA – Ventas domésticas de Automóviles (Var. % Anual) ASÍ VA – Principales Importaciones de EUA-MX (abril 2015) 

 

      Fuente: GFBX+ / AMIA. 
 

      Fuente: GFBX+ / Census Bureau. 
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Por otra parte, prevemos una afectación para las exportaciones de automóviles ya que el precio éstos, con la entrada en vigor de las cuotas compensatorias en los 
productos de acero, incluirá el mayor costo de sus insumos y repercutirá en la competitividad para México. A nivel internacional, el 44.0% del comercio internacional 
de acero se realiza con productos que contienen acero y cerca del 50.0% de éste corresponde a productos del sector automotriz. (Véase: Sectorial: Acero).  La 
relevancia de esto en la economía mexicana se debe a que en el mes de abril de 2015, el 34.2% de las manufacturas exportadas fueron del sector automotriz y 
presentaron un crecimiento de alrededor de 13.0%, a tasa anual. 
 
Lo que es más, el principal socio comercial de México (EUA) comienza a reactivar su economía y demandará más bienes. Incluso, las ventas totales de vehículos en 
Estados Unidos en abril fueron de 17.71 millones de autos, lo que las situó como la cifra más alta desde la crisis económica de 2008. El mayor costo de los productos 
mexicanos podrá implicar menores importaciones por parte de la primera economía del mundo, que actualmente tiene como el principal producto comercializado con 
México a los automóviles (33.3% del total).   
 
Por lo anterior, destacamos que con las medidas impuestas recientemente por la Secretaría de Economía al comercio internacional del sector acerero, existen 
riesgos a la baja para la producción industrial y para la actividad económica de México por afectaciones en el sector que más aporta a la economía mexicana (17.0% 
del PIB) y cuyo crecimiento en los últimos años es sostenido: el sector manufacturero. Más aún, estas afectaciones se agudizarán en caso de que se amplíen las 
cuotas compensatorias a más productos del sector acerero. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

http://estrategia.vepormas.com.mx/2015/05/29/sectorial-acero/
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