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SECTOR AUTOMOTRIZ

OBJETIVO

En esta nota se presenta la evolucién mensual del sector automotriz y se monitorea el comportamiento de dicha rama, misma
gue tiene una relevancia econdmica importante ya que contribuye con 3.0% del PIB de México. Adicionalmente, se encontrara el

balance de riesgos.

DEMANDA: CONSUMO MOTORIZADO

Las ventas de automéviles en EUA presentan un crecimiento sélido. La caida constante en el precio de la gasolina es un factor
explicativo en su tendencia al alza. Por su parte, las ventas en México reflejan el comportamiento favorable del consumo. La
propensiéon a consumir bienes durables se ha visto favorecida por la estabilidad en el mercado laboral, la cual genera certeza

Perspectivas — Informacion Sectorial en Octubre

Sector en la Economia

sobre el ingreso futuro de las familias.

OFERTA: FRENAN EXPORTACIONES
En octubre, las exportaciones presentaron una
contraccién por segundo mes consecutivo. Lo
anterior obedece a la menor compra de
automoviles por parte de Canada y EUA, paises
gue demandan la mayor parte de las
exportaciones totales (83.7%). La produccion
cayo por segunda ocasién en el afio. Debido a
gue la mayor parte de la produccion nacional se
destina al mercado exterior (80.0%) y éste se
encuentra debilitado, las manufacturas de
automaviles mantienen un ritmo moderado.

BALANCE DE RIESGOS A LA BAJA

El comportamiento favorable de la demanda
interna, que podria continuar en los siguientes
meses, no se ha visto traducido en un mayor
dinamismo de la produccién automotriz. Ello se
explica porque 20.0% de la produccién nacional
es destinado a este mercado.

Existen riesgos para la demanda automotriz de
EUA derivados del alza en la tasa de referencia,
la cual mantiene una estrecha relacion con la
tasa de crédito para préstamo de automoviles.
Esperamos que dicho riesgo, aunado a la
debilidad de la demanda externa, se traduzca
en menores exportaciones de vehiculos.
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Precios Gasolina
Oferta
Exportaciones
EUA
Canada
Otros
Produccion
Inventarios*

Nemak (NEMAKA)
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‘2132 ;428 42‘3; 18069 Miles de Vehiculos
2,879.8 -1.0 2,880 5.6
64.0 12.7 n.a. 12.9
Pochteca (POCHTECB)
Vesta (VESTA*)

Industrias CH (ICHB)

*Corresponde a septiembre, cifra mas reciente.
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DEMANDA NACIONAL: CONSUMO MOTORIZADO

El desempefio favorable que ha presentado el consumo mexicano durante
2015 ha permeado a todos los niveles. Las ventas de autos han sido uno de
los segmentos beneficiados.

En su dltima lectura, la AMIA registro ventas de 111 mil vehiculos durante
septiembre. Ello representa un crecimiento anual de 24.9%, lo que lo sigue
colocando en un rango de variacién sélido y estable después de la abrupta
caida del mes previo.

Destacamos, los siguientes elementos como catalizadores de las ventas en el

sector:

La confianza de los consumidores se ha fortalecido. Con un
crecimiento promedio de 19.3% en 2015, la propension a consumir
muestra signos de solidez. El subindice relacionado con la compra de
vehiculos refleja disposicion de compra por parte de las familias. El
indice contempla tanto factores de orden objetivo (salario, empleo)
como subjetivo (percepcién) por lo que es una de las variables mas
completas en términos de capacidad explicativa de la demanda.

La tasa de desempleo persiste en minimos. Su ultima lectura de
4.2% coloca al empleo en una posicion privilegiada, ya que su
estabilidad ha ocasionado certeza en el ingreso futuro de las familias.
La compra de bienes durables responde a una mecanica distinta que
el consumo corriente. Su adquisicién representa un compromiso a
mayor plazo, por lo que el mercado laboral juega un papel crucial.

El comportamiento expansivo del crédito automotriz. El
otorgamiento de créditos para compra de autos ha tenido un alza. En
lo que va del afio, su crecimiento promedio ha sido de 4.5%,
contraste positivo con el 1.0% que crecié en 2014. La extension de
financiamiento facilita la adquisicién de automdviles y empodera el
ingreso disponible presente de los compradores.
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Perspectivas — Ventas de Autos y Confianza (Var. Anual)
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Esperamos que ante la fortaleza de los indicadores de consumo, la demanda
automotriz presente un crecimiento sostenido en los préximos meses. Aunado a
lo anterior, la liberacion en los precios de la gasolina para 2016, y su
consecuente baja, serd un elemento que impulsara las ventas y permitira
establecer una relacion mas clara entre la demanda y los precios de gasolina.

DEMANDA DE EUA FORTALECIDA

Durante octubre, las ventas totales de vehiculos en Estados Unidos alcanzaron
14.1 millones de autos (Mda)*. La cifra no sélo alcanzé su nivel mas alto desde
2006, sino que su rango de variacion anual continta siendo de doble digito,
reflejo de la solidez que permea la demanda por vehiculos en EUA.

Derivado del Tratado de Libre Comercio (TLC), las exportaciones de México a
EUA son contabilizadas como domésticas, por lo que es importante prestar
atencién al incremento en dicha cifra, misma que mantuvo un ritmo de
crecimiento estable durante octubre (10.0%).

El crecimiento y fortalecimiento de la demanda automotriz se ha debido
principalmente a dos factores:

i. El crecimiento del crédito no revolvente, que facilita la adquisicion de
vehiculos. La expansion de 7.9% en el crédito automotriz correspondiente a
septiembre, favorecio la adquisicién de vehiculos ya que facilita la decisién
de compra y mejora el ingreso disponible del comprador en el periodo de
referencia.

i. Lamayor confianza para comprar bienes durables, aspecto que
incrementa la disposicion de compra de las familias. La propension de
consumo, ha presentado tasas de crecimiento estables en su componente
correspondiente a compra de vehiculos. En lo que va del afio, el promedio
de variacion ha sido de 5.0%.

ii. La caida constante en los precios de gasolina, causa el efecto sustitucion
entre coches y camionetas. Las ventas de coches contintan presentando
una tendencia negativa en comparacion con las ventas de camionetas.
Dicha situacion deriva de un efecto sustitucion entre coches y camionetas
que ha sensibilizado la demanda de vehiculos al precio de la gasolina. La
caida anual de 26.8% en el precio de ésta durante octubre sin duda fungio
como catalizador de ventas de camionetas.

! Cifras ajustadas por estacionalidad y anualizadas.
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Perspectivas — Ventas de Vehiculos EUA

Total de Var. Anual
Vehiculos Ene-Oct

Ene-Oct 2015 2014

Carros 6,538.34 -1.6
Medio 2,970.30 -1.6
Pequefio 2,629.98 -1
Lujo 936.63 -3
Grande 1.43 -55
Camionetas 7,969.57 12.7
Pickup 2,080.38 10.2
Cross-over 3,739.10 17.9
Minivan 412.78 -10
Medio SUV 778.46 15.9
Grande SUV 223.63 -5
Pequeia SUV 216.31 8.2
Lujo SUV 178.90 18.2

Fuente: GFBX+/ Bloomberg

Perspectivas — Ventas de Vehiculos EUA y Gasolina (Var. Anual)
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Si bien, todo parece indicar solidez en la demanda automotriz estadounidense, destacamos riesgos derivados del alza en la tasa de referencia, la cual mantiene una
estrecha relacion con la tasa de crédito para préstamo de autos. Adicionalmente, la intensificacion de la sensibilidad de la demanda ante el precio de la gasolina
podria ocasionar un cambio abrupto en las ventas de autos en caso de que se dé una reversion en la tendencia a la baja del mismo.

OFERTA: MENORES EXPORTACIONES... TAMBIEN EN OCTUBRE
Las exportaciones y produccion de vehiculos mexicanos registraron un retroceso en
octubre. Recordemos que en septiembre, las exportaciones también registraron
contracciones, por lo que éstas presentaron un bajo ritmo por segundo mes
consecutivo. Lo anterior se explica por lo siguiente:

Menor compra de automoviles mexicanos por parte de Canaday EUA,
paises que demandan, en conjunto, 83.7% de las exportaciones totales.

Las ventas de automdviles de Canada registraron una contraccién de 24.8%
como consecuencia de la debilidad de la economia (previo: 20.2%). Dicho
pais se encuentra en recesién econémica por los bajos precios del petréleo
(Véase: Canada: En Recesién Econdémica); por lo que demanda menos
productos del exterior, incluidos los automéviles mexicanos.

Para el caso de EUA, la demanda automotriz mexicana se encuentra en
desaceleracion. Sin embargo, es el primer mes que las exportaciones se
contraen.

Cerca de 80.0% de la produccion nacional se destina al mercado exterior
y, como las exportaciones se contrajeron por segunda ocasién sucesiva, la
produccion presenté un menor ritmo.

El indicador de inventarios mayoristas presenta una tendencia al alza, lo
cual sugiere que las menores compras de EUA desde México podrian
deberse a una acumulacion de vehiculos. Esto podria ser un indicador de que
las compras de vehiculos mexicanos por parte de la primera economia del
mundo podrian continuar con el ritmo actual.

Perspectivas - Exportaciones y Ventas EUA (Miles de Autos*)

Ventas, EUA Exportaciones, México (derecha)
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Perspectivas - Importaciones Eq. Transporte EUA-MX (a/a%)
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BALANCE DE RIESGOS SE INCLINA A LA BAJA

La demanda automotriz en México podria continuar presentando un crecimiento
sostenido en los préximos meses, ya que los factores que han favorecido la
compra de bienes durables son sélidos. Incluso, la liberacion en los precios de la
gasolina para 2016 podria ser un elemento que impulsaria las ventas.

En octubre, el comportamiento benéfico de la demanda interna no se ha visto
traducido en un mayor dinamismo de la produccién automotriz. Ello se explica
porque sélo 20.0% de la produccion nacional es destinado a este mercado; el
restante 80.0% correspondiente a la demanda internacional presenta riesgos

importantes.

En este sentido, para la demanda automotriz estadounidense, destacamos
riesgos derivados del alza en la tasa de referencia, la cual mantiene una estrecha
relacion con la tasa de crédito para préstamo de automoviles. Adicionalmente, en
caso de que aumente el precio de la gasolina, las ventas de vehiculos podrian
caer por la sensibilidad de la demanda ante dicho precio. Situaciéon que mermaria
las exportaciones mexicanas.

Perspectivas — Ventas de Autos MX y Crédito (Var. Anual)
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La debilidad econdmica mundial ha tenido un peso importante en el desempefio de la produccion y exportaciones de automéviles mexicanos. En el mes de
referencia, Canada contribuy6 al menor ritmo de las exportaciones mexicanas de automdéviles por su débil crecimiento econémico. Adicionalmente, Estados
Unidos disminuy6 su demanda por compras de vehiculos provenientes de México. Cabe mencionar que, si bien las ventas del sector mantienen una importante
solidez, los inventarios de automéviles en dicho pais presentan una tendencia al alza; aspecto que sugiere un impacto adverso sobre las compras hacia México.

En conclusion, la ralentizacion de la demanda por automadviles mexicanos proveniente del exterior, tiene altas probabilidades de prolongarse (Véase: PIB
Moderado 2015 y 2016). Lo anterior continuara repercutiendo las exportaciones y produccién de vehiculos. La industria, y en particular la manufactura de

automaoviles, se vera afectada.
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¢POR QUE LABORATORIO?
Por qué nos percibimos y actuamos no Unicamente como un area de analisis
El laboratorio es un lugar dotado de los medios necesarios para realizar investigaciones, practicas y trabajos de caracter cientifico, tecnolégico o técnico; esta equipado de
instrumentos de medida o equipos para dichos fines y practicas diversas. Se realizan pruebas hasta obtener resultados satisfactorios para el usuario.
También puede ser un aula o dependencia de cualquier centro docente.
Su importancia en cualquier especialidad radica en el hecho de que las condiciones ambientales estan controladas y normalizadas de modo que:
1. Sepuede asegurar que no se producen influencias extrafias (independencia) que alteren el resultado del experimento o medicién: control.
2. Se garantiza que el experimento o medicién es repetible, es decir, cualquier otro laboratorio podria repetir el proceso y obtener el mismo resultado:
normalizacién (metodologia y proceso).
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Promocién de Activos

5556251513 x 1513
55 56251526 x 1526
55 56251536 x 1536
55 56251545 x 1545
5556251534 x 1534

masanchez@vepormas.com
gledesma@vepormas.com

rhernandez@vepormas.com

jfernandez@vepormas.com

hreyes@vepormas.com
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