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EN EL CAMINO CORRECTO

CONTEXTO

Durante nuestro evento semestral de inicio de afio, compartimos con la audiencia los principales retos y oportunidades que
vislumbra este 2017. Sin dejar de reconocer la incertidumbre que propician varios temas locales e internacionales, entre ellos la
posible negociacion del TLC con EUA, también lo calificamos de una oportunidad a mayor plazo haciendo alusion a la anécdota de
“La Vaca” (anexa al interior de la nota). Hechos recientes, apuntan el buen camino de las autoridades ante retos actuales.

MEXICO ALEJA SU ECONOMIA DE EUA Y EL PRESIDENTE TRUMP.

Medios internacionales destacan que las autoridades mexicanas iniciaron el lunes 3 de abiril, conversaciones con sus
homologos de la Union Europea (UE) para actualizar su propio acuerdo de libre comercio firmado inicialmente en el afio
2000. Las conversaciones entre las dos partes han adquirido un sentido de urgencia y estan en un calendario acelerado
ahora (la 12 vez que México y la UE sostuvieron estas conversaciones fue en 2013). Ambas partes expresaron su deseo de
un nuevo acuerdo durante afios, pero sélo anunciaron negociaciones comerciales "aceleradas" poco después de que Trump
asumiera el cargo. Eso no es todo. Los funcionarios mexicanos se dirigen a la Argentina a finales de esta semana para la
cumbre latinoamericana del Foro Econémico Mundial, donde probablemente reiteraran su interés en comprar mas bienes
(particularmente maiz y soja) de Brasil y Argentina en lugar de EUA.

SUDAMERICA POTENCIAL

La semana pasada, el vicecanciller mexicano, Juan Carlos Baker, dijo al Financial Times que México ya esta en
conversaciones con los dos gigantes sudamericanos para fortalecer los lazos comerciales. "Hay mucho potencial para una
situacién de ganar-ganar”, declaré Martin Redrado, ex presidente del Banco Central de Argentina y director de Fundacion
Capital, un instituto de investigacion sin fines de lucro. "México siempre ha sido bien recibido en América Latina". Argentina y
Brasil, dos de las economias mas cerradas del mundo para comerciar, tienen lideres que intentan derribar politicas
proteccionistas para un libre comercio. El presidente argentino, Mauricio Macri, eliminé las tarifas del afio pasado sobre las
exportaciones agricolas implementadas por el régimen populista anterior. Argentina acaba de terminar con una recesion, pero
esta creciendo lentamente. En Brasil, el presidente Michel Temer esta buscando casi cualquier medida para ayudar a
impulsar su economia que esta sufriendo a través de un desempleo récord y su mas larga recesion en la historia.

EUROPA INTERESADA

Europa también esta deseosa de encontrar socios comerciales mas dispuestos después de las conversaciones sobre un
acuerdo comercial ambicioso con EUA (la Asociacion Transatlantica de Comercio e Inversion) que se estancé mucho antes
de que Trump ganara el cargo. El desafio, es que México encuentre areas donde complementa (en vez de competir) con sus
socios. Como un fabricante de automaéviles importante, puede correr el riesgo de competir en Europa contra gigantes de
automoviles como Daimler, Mercedes y BMW. Argentina y Brasil también son centros de produccion de automdviles.

Sin embargo, Volkswagen tiene su planta mas grande fuera de Europa, en México, y BMW esta programado para abrir una
nueva instalacion en México en 2019. Por ahora, la relacion parece beneficiar a ambas partes. Sin embargo, la mayoria de
los trabajadores automotrices mexicanos fabrican piezas (no el automaévil final), por lo que la clave sera decidir qué partes
México fabrica y qué otras producen para hacer felices a todos. Los expertos dicen que la misma estrategia complementaria
tiene que ser aplicada a la agricultura para prevenir trabajos perdidos.

México ya ha tenido éxito en el libre comercio con la Unién Europea. Entre 2005 y 2015, los flujos comerciales anuales entre
los dos se duplicaron a $56,000 mdd. Europa ha representado el 40% de la inversion extranjera total en México desde el afio
2000, segun funcionarios de la Unién Europea.
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LA ANECDOTA DE LA VACA

Un Maestro de sabiduria paseaba con su discipulo, cuando vio a lejos un sitio de apariencia pobre y decidi6 visitarlo. Se aproximé a uno de sus pobladores y le
pregunto a un sefior “En este lugar no existen posibilidades de trabajo ni tampoco puntos de comercio, ¢como hacen usted y su familia para sobrevivir aqui?”, el
sefior respondié: “amigo mio, nosotros tenemos una vaquita que nos da varios litros de leche todos los dias. Una parte del producto lo vendemos o los
cambiamos por otros géneros alimenticios en el pueblo vecino y con la otra parte producimos queso, mantequilla, etc. para nuestro consumo y asi es como
vamos sobreviviendo”.

El sabio agradecio6 la informacién, contemplé el lugar por un momento, luego se despidid y se fue. En medio del camino a unos pocos kilémetros de distancia, le
ordend a su discipulo: Busca a la vaca, llévala a un precipicio y empujala hacia el barranco”. El joven espantado vio a su maestro y le cuestiond sobre la
instruccion ya que aquella vaca era el Unico medio de subsistencia de aquella familia y de todo el lugar. Mas como percibio el silencio absoluto del Maestro, fue a
cumplir la orden.

Afios mas tarde, el discipulo agobiado por la culpa resolvié abandonar todo lo que habia aprendido y regresar a aquel lugar para contarle todo a la familia, pedir
perdon y ayudarlos. Asi lo hizo y a medida que se aproximaba al lugar veia todo muy bonito, con arboles floridos, todo habitado, casas con garaje y autos
propios, nifios jugando en jardines. El adn joven discipulo, sinti6 tristeza y desesperacion al imaginarse que aquella familia habia tenido que vender todo para
marcharse y poder sobrevivir por lo que aceler6 el paso. Llegando alla preguntd por la familia que vivia alli hace casi cuatro afos, un sefior le respondié que
seguian viviendo en el mismo lugar. Espantado, el discipulo entrd corriendo a la casa que era la misma familia que habia conocido con su Maestro. Eligi6 el
lugar y pregunt6 al sefior (duefio de la vaca): ¢ Cémo hizo para mejorar este lugar y cambiar de vida? El sefior entusiasmado le respondié: “Nosotros teniamos
una vaquita que cay6 en un precipicio y murid, de ahi en adelante nos vimos en la necesidad de hacer otras cosas y desarrollar otras habilidades que no
teniamos, asi alcanzamos el éxito que sus ojos vislumbran ahora”.
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¢POR QUE LABORATORIO?

Porque nos percibimos y actuamos no Unicamente como un area de analisis.
El laboratorio es un lugar dotado de los medios necesarios para realizar investigaciones, practicas y trabajos de caracter cientifico, tecnoldgico o técnico; esta
equipado de instrumentos de medida o equipos para dichos fines y practicas diversas. Se realizan pruebas hasta obtener resultados satisfactorios para el usuario.
También puede ser un aula o dependencia de cualquier centro docente.
Su importancia en cualquier especialidad radica en el hecho de que las condiciones ambientales estan controladas y normalizadas de modo que:

1. Sepuede asegurar que no se producen influencias extrafias (independencia) que alteren el resultado del experimento o medicién: control.

2. Se garantiza que el experimento o medicién es repetible, es decir, cualquier otro laboratorio podria repetir el proceso y obtener el mismo resultado:

normalizacion (metodologia y proceso).

REVELACION DE INFORMACION DE REPORTES DE ANALISIS DE CASA DE BOLSA VE POR MAS, S.A. DE C.V., GRUPO FINANCIERO VE POR MAS, destinado a los clientes de
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